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Pitchen im Riesenrad: , Endlich mal was anderes'

¢

Hoéhenrausch. Zum ersten Mal traten Start-up-Unternehmen in 22 Meter Hohe gegeneinander an, um ihre Business-ldeen vorstellen

» Das kleine Riesenrad im Béhmi-
schen Prater dreht sich, die Ge-
sprichsrunden in den Waggons ro-
tieren auch. Es ist eine besondere
Vergniigungsrunde, die von einer
aufergewohnlichen  Aufbruchs-
stimmung begleitet wird. Grund da-
fiir ist das erste Riesenrad-Pitching.
Am Dienstag ging es in den gelade-
nen Schirmchen nicht nur um SpaB,
sondern auch ums Geschift. prime-
Crowd lud gemeinsam mit Pioneers
und der Wirtschaftsagentur Wien
zur offiziellen Abschlussfeier der
Masterclass, ein Programm fiir Start-
up-Unternehmer, das Themen rund
um Investorenakquise, Growth Ha-
cking oder DSGVO beinhaltet.
ZehnStart-upsdurftenindiesem
Rahmen ihre Ideen in fast 22 Metern
Hohe prisentieren. Zu iiberzeugen
warenzwolf Investoren, darunter Ju-
bin Honarfar, CEO von whatchado
oder Start-up-Trainer Sebastian
Koérber. Die Teilnehmersind vonder

Ideebegeistert. ,,Endlichmal was an-
deres”, heiBtesfastim Chor. Teilneh-
mer Philipp Lobnig vom Start-up
e-nable+ geféllt besondersdielocke-
re Atmosphire, in der es auch spafig

zugehenkann. Seine Kollegin Judith
Griindler freut sich aber auch wieder
auf festen Boden. ,Hier kann man
dann beim Vorstellen seiner Idee in
die Tiefe gehen".

Doch welcher Pitch iiberzeugt? Mar-
kus Kainz, CEO von primeCrowd
und Initiator des Events weif}: ,In

erster Linie zihlt Authentizitit.
Selbst wenn jemand schiichtern ist,
heilit es nicht, dass er nicht gut pit-
chen kann, wenn er authentisch ist”.
Wesentlich sei auch, ob der Prisen-
tator beratungsresistent ist. Der ent-
scheidende Faktor, ob ein Unterneh-
mer scheitern wird oder nicht.

» Wir haben allein im vergange-
nen Jahr 15 Start-ups finanziert”, so
Kainz. Er hat mit primeCrowd ein
Investoren-Netzwerk mit 800 Mit-
gliedern aufgebaut. 200 davon sind
erfahrene Business-Angels, die bei
Entscheidungenunterstiitzen. Auch
hinsichtlich kleinerer Start-ups.

Uberzeugt hat vor allem das junge
Unternehmen Getsby. Mit seiner
App kann man jederzeit und iiberall
Essen und Getrinke bestellen sowie
bezahlen. Wartezeiten sind somit
passé. Das Ziel: Mit Ende 2019 soll
die AppganzOsterreicherreichen, so
CEO Petar Iliev. Er ist begeistert
vom Riesenrad-Pitching: ,Es ist an-
ders — dynamischer, aktiver, turbu-
lenter. Und man kommuniziert auf
Augenhéhe”. Mit dem Sieg hat er
nicht gerechnet. ,, Ich habe die Kon-
kurrenz gekannt — Top-Start-ups.
Der Ehrgeiz hat sich aber zum Gliick
bezahlt gemacht*.

Der Gewinn: Rechtsberatung,
Steuerberatungundein Investment-
Workshop — kann man alles in der
Anfangsphase einer Griindung gut
gebrauchen. Iliev empfiehlt jedem
Start-up, die Masterclass zuabsolvie-
ren. denn dort werden wertvolle Ko-

operationen  eingegangen und

Freundschaften geschlossen. ]

Das Riesenrad im Bohmischen Prater
Wienals Businesszentrum fir Start-ups
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